


Sono Andrea di Vico, giovane architetto d’interni molisano.
Nasco in una famiglia di agenti immobiliari e circa un anno fa ho ideato HOUSEPLUS,
un’agenzia immobiliare DIGITALE senza provvigioni.

HOUSEPLUS e operativa da 5 mesi e ha come obiettivo quello di orientarsi nel nuovo mercato
del Real Estate per studiarne gli andamenti, le tendenze e il target di riferimento.

In questi 5 mesi HOUSEPLUS é penetrato in Molise, Abruzzo e da pochi giorni siamo anche nel
Lazio.

Dopo tanti anni di esperienza nel settore dell’immobiliare:
HO CAPITO UNA COSA!
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Bisogna rivoluzionare il modo in cui le persone vivono
I"'esperienza di comprare e vendere le loro case
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PERCHE'?
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PROBLEMA

Abbiamo poco tempo per coltivare le relazioni umane
e ne abbiamo ancor meno a disposizione per fare ogni cosa,
cosi usiamo la tecnologia per fare piu cose in meno tempo.

La tecnologia puo aiutarci a velocizzare e a semplificare processi e azioni non
facilitando pero il contatto umano e interpersonale.
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OBIETTIVO

Qual e il nostro obiettivo?

Investire in conoscenza, innovazione e competenze
per migliorare la vita delle persone.
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BUSINESS
IDEA

HOUSEPLUS METTE AL CENTRO DI TUTTO
LA PERSONA E LE SUE RELAZIONI

Houseplus & un sistema innovativo integrato che combina diverse tecnologie
all’avanguardia e permette di acquistare e vendere la propria casa attraverso
un’esperienza digitale istantanea, semplice e umana.
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VIDEOCHIAMATA E CHAT

Permette all'utente di proporre all'agente una data ed un orario per visitare
in modalita live streaming la casa, in automatico |'agente ricevera una
notifica sulla propria agenda per confermare I'appuntamento o fare una
nuova proposta di visita.
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MAPPA INTERATTIVA

E’ un sistema di geolocalizzazione che segnala all'utente attraverso una
notifica mobile se nelle sue vicinanze e presente una casa in vendita o in
affitto che corrisponde alle sue esigenze, al suo stile di vita e al suo
portafoglio (Apprendimento automatico).

hQuseplus






k)

N
so b

LIVE
\ ;«_SIBEAMING;- ,
(>}



PER CHI
VENDE

GEOLOCALIZZAZIONE ASSISTENZAVOCALE VIDE(;C(;I:_IFAATA AGENDA ISTANTANEA TOURVIRTUALE
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DASHBOARD AGENTE
HOUSEPLUS

TOUR VIRTUALE

LIVE STREAMING
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. ASSISTENZA VOCALE
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VIDEOCHIAMATA E CHAT

AGENDA ISTANTANEA



ASSISTENZA
ISTANTANEA
E PERSONALE
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COMMISSIONI
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MODELLO AZIENDALE

25€ 750€
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Per il venditore Per 'acquirente
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Il mercato immobiliare Italiano
ha piu di 1milione di immobili
messi in vendita e in affitto a
lungo termine, e di questo
milione se ne vendono circa 200
mila I'anno.

ITALIA
€50 M
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Per Houseplus in base a
questi numeri

Il mercato Italiano ha un

valore che va oltre i 50
milioni di euro.

EUROPA
€700 M
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Fonte ISTAT 2017
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Penetrazione nel mercato del11%

Fatturato 12.000.000€
Utili 5.000.000€
Cash Flow 4.000.000€
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Penetrazione ne | merca to in 3 anni.
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COMPETITOR

Oggi nel mercato italiano non esistono realta che operano
nel Real Estate combinando tecnologia INNOVATIVA e
persone .
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TRAGUARDI

)|(,|'|'|.|m DIGITHON 2019

HOUSEPLUS e operativa da 5 mesi e in questi pochi mesi siamo riusciti a
rientrare tra le prime 100 Start up in Italia nel 2019 secondo Digithon.
A Settembre si svolgeranno le finali.
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Grazie

www.houseplus.it
info@houseplus.it
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http://www.houseplus.it/
mailto:info@houseplus.it

